
Ucakbileti.com ve Hepfly.com 

2 Marka
IOS ve Android

2 Native App
2 Site yönetimi ve Backoffice

1 CMS/BO
«Content Management System/ BackOffice»

«uçak bileti» jenerik domain

Kayıtlara geçen en değerli domain
«Google üzerinde bir çok haberi doğrulanabilir» Ek-1

En iyi uçak bileti uygulamaları arasında

İlk 5
«Store rank ve ünlü blogerlara göre»   Ek-2

2 site için içeriklerin yönetilmesi

Seo odaklı 10.000 içerik

«uçak bileti» aramalarında 

İlk 6
« ortalamadır değişkenlik gösterebilir» Ek-3

Uygulama Dönüşüm Oranları

2,9 IOS 0,8 Android
« 2017 satışları »

2 site 2 app Ortalama 

Günlük 12.000 sorgu
«sorgu sayısı-kampanya dönemleri hariçtir»

Sektör Tecrübesi

5 yıl
« Bilet satışına başladıktan sonrası»

Toplam indirme rakamları

85K IOS 100K Android
«Store rakamlarıdır»

2 site ve 2 app Log yönetimi

Aylık 10.000 işlem
«ön rezervasyon-biletleme adım adım takip»

110K Müşteri CRM Datası (Aktif)
150K Bülten Üyeliği

550K Geçmişten Gelen Data
66K Push Datası

Aktif Kullanıcılar Android

1.5K Günlük – 6.5K Aktif

« Push dahil kişi Anlytics datası (6aylık) – Aktif Google Play store »

İşlem Email ve SMS Yönetimi

Aylık 9.000 Trasaction

«Müşteri işlem maili ve sms takipleri ve manuel gönderim»

90K Ucakbileti.com 25K Hepfly.com 
12K Uygulama trafiği

«Mart 2018»

Aktif Kullanıcılar IOS
800 Günlük – 17.5K Aktif

«Push dahil Analytics datası (6 aylık)- Aktif data Anlaytics 6 ay göre»

Site ve Uygulama İndirim Yönetimi

% veya Tutar indirim

«İndirimler Hizmet Bedeli üzerinden yapılıp Vergi üzerine 
eklenmektedir.»

Siteler Mobil APPs Sistem ve Altyapı



UI-UX (3yıl)

150 Update
«Müşteri yorumları ve UX toolları neticesinde çıkan rakam»

IOS ve Android Versiyon(3yıl)

38 IOS 180 Android Build
«Uygulamalarda yapılan çalışmalar sonucu geliştirmeler»

2 site 2 app Müşteri ilişkileri (4yıl)

0 Kalıcı Şikayet
«Şikayet nereden gelirse gelsin kayıt altında  ve çözümlenir»

Ucuz Uçuş Takvimi

1M Data üzerinden
«3 saat ara ile anlık hesaplanır»

Uygulama üzerinde Ucuz Uçuşlar Özelliği

En çok kullanılan 2. Özellik
«Sadece ucakbileti.com uygulamasında»

Müşteri CRM yönetimi

110K Detaylı Müşteri Verisi
«Hangi müşteri kaç kere bilet aldı nereye aldı gibi data yönetim»

Bireysel ve Kurumsal Modül

2 Farklı Üyelik
«Facebook login- bireysel veya kurumsal üyelik altyapısı»

İtinerary Yönetimi

Yolcu ve Bilet Bilgileri
« Cihaz bazlı storage»

Site içi Yönlendirme Sistemi 

5 yıl için 1.5K yönlendirme
«Doğru içerik ve en iyi kullanıcı deneyimi için 301-302-410»

2 Adımda

Online İptal İade
«İnsan kaynağından tasarruf»

App Kullanıcı Puanlamaları

4,2 IOS 4,52 Android
«5 üzerinden değerlendirilmektedir.»

Sözlük Yönetimi- Hata Yorumlama

500 Terim
«havayolu ve bankadan dönen hataların yorum kütüphanesi»

%60 Mobil Site Trafiği
%95 Mobil Uyumluluk

« Pagespeed tüm cihazlarda uygumluluk testleri sonucu »

Push Datası

154K Data %5 Click Rate
«OneSignal Verileri»

2 Site Cache Yönetimi

10K Sayfa Cache
«Sayfaların hızlı yüklenmesi adına Redis yönetimi »

2 Farklı Yurtdışı Görünümü
Sadece Ucakbileti.com

«Yurtdışı tarafında paket ve çoktan seçmeli arama yapabilme»

Akıllı Bildirim Sistemi
UcakBileti.com Uygulmasında

«Belli süre aralığı- emoji- indirim kodu- cihaz bazlı»

2 Site ve App Service Fee Yönetimi

4 Kırılım
«Havayolu-Class-Yön-Fiyata göre»

Bireysel,Kurumsal Oto.İndirim
Sadece Ucakbileti.com

«Kampanya döneminde belli oranda sepette otomatik indirim»

Uygulamalarımız Boost 

5 Boost
«Uygulamamız marketlerde bulunan boost özelliğine uygundur»

Rezervayon ve Rezervasyon Uyarı Sistemi

Saatlik ve Günlük Kontrol
«İşlem sonrası devam etme mail sms’i ve opsiyon kontrolleri»

Siteler Mobil APPs Sistem ve Altyapı



Siteler Ciro (2017)

3.8M TL
*Ana Cironun %48.5 sahiptir.

Uygulamalarda Ciro(2017)

3.56M TL
«Ana Cironun %47 sahiptir»

Genel Ciro (2017)

7.6M TL
«Reklam Bütçesi harcanmamıştır.»

Ciro Ortalama (2017)

Aylık 310K TL
«2 site ortalamasıdır.»

Uygulama ortalama(2017)

Aylık 298K TL
«Sadece Organik Kanallar, download kampanyası yoktur»

Ortalama Ciro (2017)

Aylık 630K TL
«Sezonsallık içermektedir.»

Site Satışları 2017

22.5K Adet Bilet
«Ana Satışın %46 sahiptir»

App Satışları 2017

23.35 Adet Bilet
«Ana Satışın %49 sahiptir»

Tüm Satışlar 2017

48 Bin Bilet
«Tüm kanal satış toplamıdır.»

Yurtiçi Satışlar Site (2017)

21.3K Adet Bilet
«App Satışın %94 yurtiçidir»

Yurtiçi Satışlar App (2017)

22K Adet Bilet
«App Satışın %94 yurtiçidir»

Yurtiçi Satışlar Toplam (2017)

43.35K Adet Bilet
«Diğer manuel satışlar hariçtir»

Yurtdışı Satışlar Site (2017)

1.3K Adet Bilet
«App Satışın %6 yurtdışıdır.»

Yurtdışı Satışlar App (2017)

1.3K Adet Bilet
«App Satışın %6 yurtdışıdır.»

Yurtdışı Satışlar Toplam (2017)

2.6K Adet Bilet
«Diğer manuel satışlar hariçtir»

Siteler Mobil APPs Toplam



Domain Marka ve Reklam Yatırımı Merkezi Sistem 2 Site Yatırımı

300K $ 300K $ 50K $ 50K $

Domain sektör ismi ile aynı ismi taşıdığından ve 
ilk alınma rakamı itibari ile piyasa değeri 

300K $’dır

Heriki marka ve uygulamalar için 4 yıl içerisinde 
yapılmış 360 derece tüm reklam kanalları 
tecrübe edilmesi ile oluşan bir rakamdır.

Biletleme ve Uçak Bileti Business üzerine yapılan
tüm geliştirme maliyetini kapsamaktadır. 

Her iki site içinde gerek ön yüz gerek arka 
taraftaki yazılım üzerine yapılan geliştirme 

maliyetidir.

∞ 4 yıl - 360 Derece Reklam Tecrübesi ile. 6 ay + 3,5 yıl 3 ay + 3,5 yıl

2 Uygulama Yatırımı Maintenance ve Geliştirme İçerik Yatırımı SEO/ASO

50K $ 100K $ 50K $ 50K $

2 Native uygulamnın tasarım aşamasından son 
versiyonuna kadar olan geliştirme maliyetidir.

Tüm bu sistemi ayakta kalması adına süre gelen 
zaman içerisinde sistesel ve teknik 

geliştirmelerin maliyetidir.

Her iki site için kullanıcı odaklı arama motoru 
trafiğinden max fayda sağlama için yapılan 

yatırımın maliyetidir.

Organik yapı üzerine önemli geliştirmelerde 
bulunduğumuz danışmanlık ve inhouse çalışma 

giderlerinin toplamıdır.

6ay – 1,5 yıl 4 yıl 4 yıl 4 yıl / 2 yıl

950K USD 

Domain Marka ve Reklam Maintenance 2 site yatırımı Uygulama Merkezi Sistem İçerik SEO/ASO



Ek-1



Ek-2



Ek-3


